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1. REFRESH 

Tabulka obsahuje data týkající se prodeje, který byl naplánován a realizován v daném měsíci konkrétní 

skupinou obchodníků. Hodnoty jsou vybírány z prodejních dokumentů. 

 

 

Obrázek 1 - Refresh Excel 

 

  

Obrázek 2 - Refresh Excel 

 

 

Obrázek 3 - Refresh Excel 

 

Pokud v daném měsíci existují otevřené prodejní zakázky (nebyly z nich vytvořeny prodejní faktury), pak jsou 

hodnoty těchto zakázek přepočítávány a zobrazovány ve skupině Sales order. 

 

Obrázek 4 - Refresh Excel 

Realizovaný prodej 

Naplánovaný prodej 

Rok a měsíc 

Shrnutí pololetí 
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Před přistoupením k analýze zobrazovaných hodnot v tabulce je nutno zmáčknout tlačítko Refresh, které 

aktualizuje zobrazovaná data. 

Hodnoty, které jsou zobrazovány pro každou obchodní skupinu, jsou přepočítávány mimo jiné na základě dat 

obsažených v Okně definovaném uživatelem v programu SAP Business One. 

 

Obrázek 5 - Okno definované uživatelem SAP Business One 

 

 

 

Obrázek 6 - Planning percent SAP Business One 
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2. CONTROL GRAPH P-MP 

V záložce Control graph P-Mp Excel se nachází tabulka, která obsahuje informace o plánovaném a 

realizovaném prodeji na konkrétní pololetí. Pokud má daný měsíc otevřené prodejní zakázky, pak jsou hodnoty 

těchto zakázek zobrazovány ve sloupci Sales order. Data do tabulky jsou vybírány z prodejních dokumentů. 

 

Obrázek 7 - Control graph P-Mp Excel 

Informace z tabulky jsou převedeny na lineární diagram, který ilustruje dosavadní a plánovaný prodej a 

přepočítané hodnoty z otevřených prodejních zakázek. 

 

Obrázek 8 - Control graph P-Mp Excel 

Před přistoupením k analýze zobrazovaných dat prodeje hodnoty v tabulce je nutno zmáčknout tlačítko Get 

percent, které aktualizuje zobrazovaná data. 

Hodnoty, které jsou zobrazovány pro každou obchodní skupinu, jsou přepočítávány mimo jiné na základě dat 

obsažených v Okně definovaném uživatelem v programu SAP Business One. 
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Obrázek 9 - Okno definované uživatelem SAP Business One 

 

 

 

Obrázek 10 - Planning percent SAP Business One 
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2.1 DOSTUPNÉ  FILTRY 

1. Group of commodity – skupina materiálů 

 

Obrázek 11 - SAP Business One 

2. Name of trade partner – název obchodního partnera  

 

Obrázek 12 - SAP Business One 
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3. NOK EXECUTING S-P L3 

Tabulka obsahuje informace o prodeji v průběhu naplánovaného pololetí. Data jsou rozdělována podle skupin 

zboží B2B z druhé a třetí úrovně. 

Před přistoupením k analýze prodeje je nutno nastavit odpovídající období, které zahrnuje pouze uzavřené 

měsíce a zmáčknout tlačítko Set control – closed, které aktualizuje a rozdělí data podle stavu realizace prodeje, 

na základě uzavřených měsíců. Nastavení špatného období znemožní provedení správné analýzy prodeje, 

jelikož data budou zobrazována nesprávně. 

 

 

Obrázek 13 - NOK Executing S-P L3 Excel 

 

 

Obrázek 14 - NOK Executing S-P L3 Excel 

 

Realizace naplánovaného prodeje může mít dva statusy:  

1. OK – Dosavadní prodej převýšil plánovaný. 

 

Obrázek 15 - NOK Executing S-P L3 Excel 

2. NOK – Dosavadní prodej je menší než plánovaný 

Prodejce 

Realizace 

naplánovaného 

prodeje 

Skupiny zboží B2B 

Rok a měsíc 

Shrnutí pro všechny 

prodejce 
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Obrázek 16 - NOK Executing S-P L3 Excel 

 

3.1 DOSTUPNÁ TLAČÍTKA  

1. Set control – cumulative – vybírá data týkající se prodeje a nastavuje status realizace prodeje na 

základě naplánovaného na celé pololetí prodeje. 

 

Obrázek 17 - NOK Executing S-P L3 Excel 

Daná skupina zboží nerealizovala naplánovaný prodeje, protože algoritmus Set control – cumulative nastavil 

status realizace prodeje na základě celého pololetí. Naopak tři měsíce jsou stále otevřené (mají otevřené 

prodejní zakázky). 

2. Set control – closed - vybírá data týkající se prodeje a nastavuje status realizace naplánovaného 

prodeje podle uzavřených měsíců (pro všechny prodejní zakázky z daného měsíce byly vystaveny 

prodejní faktury). 

 

Obrázek 18 - NOK Executing S-P L3 Excel 

Daná skupina zboží realizovala naplánovaný prodej a získala status OK, protože algoritmus Set control – closed 

nastavil status realizace prodeje na základě uzavřených měsíců, které nemají uzavřené prodejní zakázky. 
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3.2 DOSTUPNÉ  FILTRY 

1. Name of trade partner – název obchodního partnera 

 

Obrázek 19 - SAP Business One 
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4. NOK EXECUTING S-P L3 BY REP 

Tabulka obsahuje informace o prodeji na konkrétní pololetí. Data jsou rozdělena podle skupiny obchodníků a 

skupin zboží B2B ze druhé a třetí úrovně. 

Před přistoupením k analýze prodeje je nutno nastavit odpovídající období, které zahrnuje pouze uzavřené 

měsíce a zmáčknout tlačítko Set control – closed, které aktualizuje a rozdělí data podle stavu realizace prodeje, 

na základě uzavřených měsíců. 

 

 

Obrázek 20 - NOK Executing S-P L3 by Rep Excel 

 

 

Obrázek 21 - NOK Executing S-P L3 by Rep Excel 

 

4.1 DOSTUPNÁ  TLAČÍTKA  

1. Set control – cumulative – převeď data týkající se prodeje a nastav status realizace prodeje na základě 

naplánovaného na celé pololetí prodeje. 

Obchodní skupina  

Prodejce 

Realizace 

naplánovaného 

prodeje 

Rok a měsíc 
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Obrázek 22 - NOK Executing S-P L3 Excel 

Daná skupina zboží nerealizovala naplánovaný prodej, protože algoritmus Set control – cumulative nastavil 

status realizace prodeje na základě celého pololetí. Naopak tři měsíce jsou stále otevřené (mají otevřené 

prodejní zakázky, ze kterých nebyly vytvořeny prodejní faktury). 

2. Set control – closed - převeď data týkající se prodeje a nastav status realizace naplánovaného prodeje 

podle uzavřených měsíců (pro všechny prodejní zakázky z daného měsíce byly vystaveny prodejní 

faktury). 

 

Obrázek 23 - NOK Executing S-P L3 Excel 

Daná skupina zboží realizovala naplánovaný prodej a získala status OK, protože algoritmus Set control – closed 

nastavil status realizace prodeje na základě uzavřených měsíců, které nemají uzavřené prodejní zakázky. 

4.2 DOSTUPNÉ  FILTRY 

1. Name of trade partner – název obchodního partnera 

 

Obrázek 24 - SAP Business One 

2. Representative – obchodní skupina 
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Obrázek 25 - Kmenová data obchodního partnera SAP Business One 
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5. PH BY REP 

Tabulka obsahuje informace o prodeji, který byl naplánován a realizován na konkrétní pololetí. Data jsou 

rozdělena podle skupiny obchodníků a obchodních partnerů. 

Před přistoupením k analýze prodeje je nutno nastavit odpovídající období, které zahrnuje pouze uzavřené 

měsíce a zmáčknout tlačítko Set control – closed, které aktualizuje a rozdělí data podle stavu realizace prodeje, 

na základě uzavřených měsíců. Nastavení špatného období může způsobit nesprávnou analýzu prodeje. 

 

 

Obrázek 26 - PH by Rep Excel 

 

Obrázek 27 - PH by Rep Excel 

 

5.1 DOSTUPNÁ  TLAČÍTKA  

1. Set control – cumulative – vybírá a nastavuje status realizace prodeje na základě naplánovaného na 

celé pololetí prodeje. 

 

Obrázek 28 - PH by Rep Excel 

Obchodní skupina 

Obchodní partner  

Realizace naplánovaného 

prodeje 

Realizovaný prodej  

Naplánovaný prodej 

Rok a měsíc 
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Daná skupina zboží nerealizovala naplánovaný prodej, protože algoritmus Set control – cumulative nastavil 

stav realizace prodeje na základě celého pololetí. Naopak tři měsíce jsou stále otevřené (mají otevřené prodejní 

zakázky). 

2. Set control – closed - vybírá data týkající se prodeje a nastaví status realizace naplánovaného prodeje 

podle uzavřených měsíců (pro všechny prodejní zakázky z daného měsíce byly vystaveny prodejní 

faktury). 

 

Obrázek 29 - PH by Rep Excel 

Označená obchodní skupina realizovala naplánovaný prodej, protože algoritmus Set control – closed nastavil 

stav realizace prodeje na základě uzavřených měsíců, které neobsahují otevřené prodejní zakázky. 

5.2 DOSTUPNÉ  FILTRY 

1. BP ABC analysis – klasifikace obchodních partnerů  

 

Obrázek 30 - Kmenová data obchodního partnera SAP Business One 

 

 

6. PH  
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Tabulka obsahuje informace o prodeji na konkrétní pololetí. Data jsou seskupována podle obchodních 

partnerů. 

Před přistoupením k analýze prodeje je nutno nastavit odpovídající období, které zahrnuje pouze uzavřené 

měsíce a zmáčknout tlačítko Set control – closed, které aktualizuje a rozdělí data podle stavu realizace prodeje, 

na základě uzavřených měsíců. Nastavení špatného období způsobí nesprávné zobrazení stavu realizace 

plánovaného prodeje. 

 

 

Obrázek 31 - PH Excel 

 

 

Obrázek 32 - PH Excel 

 

 

Obrázek 33 - PH Excel 

 

 

Obchodní skupina 

Klasifikace obchodního partnera 

Realizace naplánovaného 

prodeje 

Realizovaný prodej  

Naplánovaný prodej  

Název obchodního partnera  

Rok a měsíc 
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6.1 DOSTUPNÁ  TLAČÍTKA  

1. Set control – cumulative – vybírá data a nastavuje status realizaci prodeje, který byl naplánován na 

celé pololetí. 

 

Obrázek 34 - PH by Rep Excel 

Daná skupina zboží nerealizovala naplánovaný prodej, protože algoritmus Set control – cumulative nastavil 

stav realizace prodeje na základě celého pololetí. Naopak tři měsíce jsou stále otevřené (mají otevřené prodejní 

zakázky). 

2. Set control – closed - vybírá data týkající se prodeje a nastavuje status realizace naplánovaného 

prodeje podle uzavřených měsíců (pro všechny prodejní zakázky z daného měsíce byly vystaveny 

prodejní faktury). 

 

Obrázek 35 - PH by Rep Excel 

Daná skupina zboží realizovala naplánovaný prodej, protože algoritmus Set control – closed nastavil stav 

realizace prodeje na základě uzavřených měsíců. 
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7. NOK P-MP 

V záložce se nachází tabulka, která obsahuje sloupec s prodejem naplánovaným obchodníky a sloupec s 

prodejem naplánovaným manažerem. Data jsou rozdělena podle skupin zboží B2B z druhé a třetí úrovně.  

 

Obrázek 36 - NOK P-Mp Excel 

Pokud je prodej, který byl připraven obchodníkem, menší než naplánovaný manažerem, pak má skupina status 

NOK. 

 

Obrázek 37 - NOK P-Mp Excel 

Pokud je prodej, který byl připraven obchodníkem, větší než naplánovaný manažerem nebo plánem prodeje 

není manažerem definována, pak má skupina status OK. 

 

Obrázek 38 - NOK P-Mp Excel 
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7.1 DOSTUPNÉ  FILTRY 

1. Month fiscal – fiskální měsíc   

a. pokud je to prodejní zakázka, pak je datum vybíráno z data dodání 

 

Obrázek 39 - Zakázka odběratele SAP Business One 

b. pokud prodejní dokument není prodejní zakázkou, pak je datum vybíráno z data dokumentu 

 

Obrázek 40 – Prodej - faktura SAP Business One 

2. Representative – obchodní skupina 

 

Obrázek 41 - Kmenová data obchodního partnera SAP Business One 

7.2 DOSTUPNÁ  TLAČÍTKA  

1. Set – aktualizuje status plánovaného prodeje na základě srovnání prodeje naplánovaného obchodníky a 

manažerem.  
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8. AC CONTROL EXECUTING 

V záložce se nachází tabulka, ve které jsou zobrazovány skupiny zboží a plán realizace naplánovaného prodeje.  

 

Obrázek 42 - AC Control Executing Excel 

 

Aktivity, které byly připsány dané skupině zboží, jsou předem definovány a připisovány v programu DTL 

SCHEDULER, který je dostupný na dálkových plochách:  

• remote.rmgastro.pl  

• remote.rmgastro.cz 

 

 

Obrázek 43 - Zkratka do programu DTL SCHEDULER 
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9. OSTATNÍ  SLOUPCE  

Sloupce, které nebyly použity pro výše zobrazené kontingenční tabulky, mají charakter informační a neměly by 

být přidány do hotových tabulek. Přidání dalších sloupců může způsobit narušení kontingenčních tabulek.  

Pro zobrazení dat z ostatních sloupců je nutno dvakrát kliknout na buňku se zobrazenou hodnotou, která patří 

do kontingenční tabulky. 

 

Obrázek 44 – Kontingenční tabulka Excel 

 

 

 

Obrázek 45 - Podrobnosti Excel 
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